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Entrepreneurial Strategies 

Entrepreneurial Strategies: 

In today‟s ever changing business climate, an entrepreneur can easily become overwhelmed. 

It‟s vital, though, to stay focused on your goals for the company.   

Even with a firm strategy in place, every entrepreneur should do these six things to clear a 

path to success:Entrepreneurial strategy is characterized as strategy involving widespread and 

more-or-less simultaneous change in the pattern of decisions taken by an organization. The 

concept is distinguished from others which use „entrepreneurial‟ to characterize a long-term 

pattern of strategic behaviour. Entrepreneurial strategy will be enacted with some greater or 

lesser frequency by all firms, whether their long-term behaviour is conservative or 

innovative. It is hypothesized that such strategy will be observed occurring in cycles at the 

single business-unit level in response to both environmental and organizational stimuli and 

that it will reflect choice from a limited repertoire of basic strategic moves. 

1. Study the competition. 

As an entrepreneur, you need to know who your competitors are. You also should understand 

the rival product or service that is being offering.This knowledge will help you better market 

your product or service to stand out, perhaps even using your competition‟s weaknesses to 

your advantage. 

2. Conserve cash no matter how good business is. 

Frankly put, live as cheaply as possible. 

Entrepreneurs should be as conservative with their money as possible to be able to deal with 

any rough patch that arises. Conserving several months' worth of operating expenses in the 

bank will help you survive most unforeseen circumstances. 

3. Research new products and services. 

Understand emerging products or services on the horizon that could improve your company's 

operations. Do your homework. Are you taking advantage of all technology has to offer? Is 

there an app that could help you manage your time more efficiently or a service that lets  you 

delegate ordinary tasks to free up more time for priority projects? 

 

4. Don’t tackle huge markets at first. 

Avoid expanding into large markets in the initial stages. Thinking “if we can capture just 1 

percent of China” could turn into a mistake. Niche marketing can be extremely cost effective 

if you keep three things in mind: 

 



Meet the market‟s unique needs by offering something new and compelling. 

Speak the market‟s language and understand its hot buttons. 

Your language should be in synch with that niche even for the minor aspects of a marketing 

campaign like the company's slogan. 

5. Listen to customer feedback and adapt. 

Salespeople know the adage "always be closing," referred to by the acronym ABC. 

Entrepreneurs have an acronym, too: Always be adapting, or ABA. 

But entrepreneurs can evolve their business only when they're listening to customer feedback. 

It may not mean much if one customer doesn‟t like your product but if this is true for many of 

them and they're requesting another feature, listen and be ready to adapt. 

Whether you're adapting your marketing plan, simplifying a product or responding to new 

trends, pay attention to customer feedback. Be all ears. 

6. Respond to change. 

In business change is inevitable and those capable of responding are flexible and versatile. 

An entrepreneur must be prepared to accept change and adapt business operations 

accordingly. Be flexible. If a shift in your product or service is warranted, don't be left 

behind. Realize from the start that where you are is likely not to be where you‟ll end up. A 

lack of adaptability can result in loss in customers, profits and even business failure.  

As an entrepreneur, understand that the world is evolving rapidly. Even a company founded a 

year ago could change the world today. 

Yes, the world customarily commends big players like Bill Gates and Oprah Winfrey. Yet 

there‟s room for everyone in the game. Entrepreneurship in emerging markets could very 

well be a major factor in the return of a hearty global economy. Why couldn‟t you be a part 

of that change? 

How to pitch your business plan: 

Presenting your business plan is an art and a science to which you must devote time if you are 

going to be successful as an entrepreneur. 

When presenting your business plan, it‟s important to keep your audience in mind and target 

your content appropriately. 

As you seek to finance your business, your audience can be broken down into two groups: 

Potential investors and potential lenders. You should tailor your presentation to the differing 

interests and goals of these two groups and be ready to answer their question. 

What investors are looking for? 



Investors look into the future to a time when they can cash in, hopefully at a high multiple to 

their initial investment. Therefore, they are concerned with your growth potential. 

Is there a growing market for your product or service? 

Does it involve breakthrough technology or is it merely a me-too product? 

What would be the exit strategy? 

How much return can investors make on this investment, and when? 

Investors typically won‟t see an entrepreneur more than once and often will want to listen to 

you present your business for no more than a couple of minutes. 

Prepare a brief, compelling presentation that tells your story, describes your business and 

explains how you will fulfill a customer want, need or desire. Tell them what you have 

achieved and why it‟s a good idea to invest with you. 

What lenders are looking for? 

Lenders are more concerned with risk and the return of their money with interest. So they 

look more at revenue, expenses, and other cash flow issues. 

Bankers prefer one clear and complete idea over many excellent but vague possibilities. So 

make sure your presentation is focused and fact-based. 

Is your product priced right for its market niche? 

Can company management control expenses? 

Does the company have the ability to repay its loan and still grow? 

How much are company owners willing to share the risk? 

In its risk assessment, a bank will not only look at your ability to execute a project and repay 

the loan. Your banker will also consider the project itself and ask: “Is this the right decision 

for this company? Will it contribute to its profitable growth in the years to come?” Therefore, 

the business plan for the project you want to fund must be clear and succinct. 

For more information on borrowing download your free copy of BDC‟s eBook How to get a 

business loan. 

Establishing your credibility 

If your new business doesn‟t have substantial revenue or isn‟t generating positive cash flow, 

it is even more fundamental to demonstrate you are a credible and worthwhile risk. 

 



That means having all the pieces in place—deep market knowledge, a competitive product or 

service offering, and the self-confidence to overcome the inevitable setbacks. 

You will have to demonstrate you have the experience, skills, determination and self-

confidence to successfully build your company or carry out the project for which you‟re 

borrowing money. If you don‟t believe in yourself, your business and your project, why 

should others? 

Here are some points to keep in mind when you meet investors and bankers to discuss your 

business plan. 

Use facts and figures—Support every conclusion and claim with research from third-party 

sources. If you mention trends or evaluate your market potential, make sure you‟ve done the 

research to back your claims. 

Be clear—your banker or potential investor probably isn‟t an expert in your field, so avoid 

industry jargon, acronyms and technical details. 

Show you’ve done your research—demonstrate you‟ve looked at your project from every 

angle and prepared contingency plans. Discuss how your previous experience and 

achievements will help in this case. 

Stick to business—Focus on proving your case. It‟s good to be passionate about your 

business, but it‟s your facts and figures that will get you the money. 

Be realistic—your forecasts should clearly show how your business or project will be 

profitable for both you and your counterpart. These forecasts must be rational and backed up 

by solid data. Be careful about making claims that you‟ll be the next Google or Amazon. 
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उद्मभी यणनीततम ॉ 

उद्मभी यणनीततम ॉ: 

आज के फदरते क योफ यी भ हौर भें, एक उद्मभी आस नी से अभबबूत हो सकत  है। ह र ॉकक, कॊ ऩनी 
के भरए अऩन ेरक्ष्मों ऩय कें द्रित यहन  भहत्वऩूणण है। 

मह ॊ तक कक एक दृढ़ यणनीतत के स थ, प्रत्मेक उद्मभी को सपरत  क  य स्त  स प कयने के भरए मे 

छह चीजें कयनी च द्रहए: उद्मभभत  यणनीतत को एक सॊगठन द्व य  भरए गए तनणणमों के ऩैटनण भें 
व्म ऩक औय कभोफेश एक स थ ऩरयवतणन को श भभर कयने व री यणनीतत के रूऩ भें ज न  ज त  है। 

अवध यण  दसूयों से अरग है जो यणनीततक व्मवह य के दीघणक भरक ऩैटनण को चचह्ननत कयने के भरए 

'उद्मभी' क  उऩमोग कयते हैं। सबी पभों द्व य  कुछ अचधक म  कभ आवहृ्त्त के स थ उद्मभभत  
यणनीतत र ग ूकी ज एगी, च हे उनक  दीघणक भरक व्मवह य रूद्रढ़व दी म  अभबनव हो। मह ऩरयकल्ऩन  
की गई है कक इस तयह की यणनीतत ऩम णवयण औय सॊगठन त्भक उत्तेजन  दोनों के जव फ भें एकर 

व्मवस म-इक ई स्तय ऩय चक्रों भें घद्रटत होती देखी ज एगी औय मह फुतनम दी यणनीततक च रों के 

सीभभत प्रदशणनों की सूची से ऩसॊद को दश णएगी। 

1. प्रततयोगगता का अध्ययन करें। 

एक उद्मभी के रूऩ भें, आऩको मह ज नन  होग  कक आऩके प्रततमोगी कौन हैं। आऩको प्रततद्वॊद्वी 
उत्ऩ द म  सेव  को बी सभझन  च द्रहए जो ऩेश ककम  ज  यह  है। मह ऻ न आऩको अऩने उत्ऩ द म  
सेव  को फेहतय ढॊग से फ ज य भें खड  कयने भें भदद कयेग , श मद आऩके र ब के भरए आऩकी 
प्रततस्ऩध ण की कभजोरयमों क  बी उऩमोग कय यह  है। 

2. नकदी का संरऺण करें चाहे ककतना भी अच्छा व्यवसाय हो। 

सच कहूॊ तो ह्जतन  हो सके सस्ते भें ह्जएॊ। 

उद्मभभमों को अऩने ऩैसे के स थ ह्जतन  सॊबव हो उतन  रूद्रढ़व दी होन  च द्रहए त कक ककसी बी 
भुह्ककर ऩैच से तनऩटने भें सऺभ हो सकें । फैंक भें कई भहीनों के ऩरयच रन व्मम को फच कय यखने से 
आऩको सफसे अप्रत्म भशत ऩरयह्स्थततमों से फचने भें भदद भभरेगी। 

3. नए उत्ऩादों और सेवाओं ऩर शोध करें। 



क्षऺततज ऩय उबयते उत्ऩ दों म  सेव ओॊ को सभझें जो आऩकी कॊ ऩनी के सॊच रन भें सुध य कय सकत ेहैं। 

अऩन  होभवकण  कयें। क्म  आऩ प्रद न की ज ने व री सबी प्रौद्मोचगकी क  र ब उठ  यहे हैं? क्म  कोई 

ऐस  ऐऩ है जो आऩको अऩन  सभम अचधक कुशरत  से प्रफॊचधत कयने भें भदद कय सकत  है म  ऐसी 
सेव  जो आऩको स भ न्म क मों को सौंऩने देती है त कक प्र थभभकत  व री ऩरयमोजन ओॊ के भरए 

अचधक सभम ख री हो सके? 

 

4. ऩहऱे बड ेबाजारों से न तनऩटें। 

शुरुआती दौय भें फड ेफ ज यों भें ववस्त य कयन ेसे फचें। "अगय हभ चीन के भसपण  1 प्रततशत द्रहस्से ऩय 

कब्ज  कय सकते हैं" तो मह सोचन  एक गरती हो सकती है। मद्रद आऩ तीन फ तों को ध्म न भें यखत ेहैं 
तो आर  भ केद्रटॊग अत्मॊत र गत प्रब वी हो सकती है: 

 

कुछ नम  औय सम्भोहक ऩेश कयके फ ज य की अनूठी जरूयतों को ऩूय  कयें। 

फ ज य की ब ष  फोरें औय उसके हॉट फटन को सभझें। 

कॊ ऩनी के स्रोगन जैसे भ केद्रटॊग अभबम न के भ भूरी ऩहरुओॊ के भरए बी आऩकी ब ष  उस जगह के 

अनुरूऩ होनी च द्रहए। 

5. ग्राहकों की प्रततकिया सुनें और अनुकूऱन करें। 

सेल्सऩसणन एफीसी द्व य  सॊदभबणत "हभेश  फॊद यहन " कह वत ज नत ेहैं। उद्मभभमों क  एक सॊक्षऺप्त 

न भ बी है: हभेश  अनुकूर यहें, म  एफीए। 

रेककन उद्मभी अऩने व्मवस म को तबी ववकभसत कय सकते हैं जफ वे ग्र हकों की प्रततकक्रम  सुन यहे 

हों। मद्रद कोई ग्र हक आऩके उत्ऩ द को ऩसॊद नहीॊ कयत  है, तो इसक  अचधक अथण नहीॊ हो सकत  है, 

रेककन मद्रद मह उनभें से कई के भरए सच है औय व ेककसी अन्म सुववध  क  अनुयोध कय यहे हैं, तो सुनें 
औय अनुकूरन के भरए तैम य यहें। 

च हे आऩ अऩनी भ केद्रटॊग मोजन  को अऩन  यहे हों, ककसी उत्ऩ द को सयर फन  यहे हों म  नए रुझ नों 
ऩय प्रततकक्रम  दे यहे हों, ग्र हकों की प्रततकक्रम  ऩय ध्म न दें। क न खोरकय सुनन । 

6. ऩररवततन का जवाब दें। 



व्मवस म भें ऩरयवतणन अऩरयह मण है औय जो प्रततकक्रम  देने भें सऺभ हैं वे रचीरे औय फहुभुखी हैं। 

एक उद्मभी को ऩरयवतणन को स्वीक य कयने औय उसके अनुस य व्मवस म सॊच रन को अनुकूभरत 

कयन ेके भरए तैम य यहन  च द्रहए। रचीरे फनें। मद्रद आऩके उत्ऩ द म  सेव  भें फदर व की आवकमकत  
है, तो ऩीछे न यहें। शुरू से ही इस फ त क  एहस स कयें कक आऩ जह ॊ हैं, वह ॊ होन ेकी सॊब वन  नहीॊ है। 

अनुकूरन ऺभत  की कभी के ऩरयण भस्वरूऩ ग्र हकों को नुकस न, र ब औय मह ॊ तक कक 

व्म वस तमक ववपरत  बी हो सकती है। 

एक उद्मभी के रूऩ भें सभझें कक दतुनम  तेजी से ववकभसत हो यही है। एक स र ऩहरे स्थ वऩत एक 

कॊ ऩनी बी आज दतुनम  फदर सकती है। 

ह ॊ, दतुनम  बफर गेट्स औय ओऩय  ववनफे्र जैसे फड ेखखर डडमों की ऩयॊऩय गत रूऩ से सय हन  कयती है। 

कपय बी खेर भें सबी के भरए जगह है। उबयत ेफ ज यों भें उद्मभभत  एक ह द्रदणक वैह्कवक अथणव्मवस्थ  
की व ऩसी क  एक प्रभुख क यक हो सकत  है। आऩ उस फदर व क  द्रहस्स  क्मों नहीॊ फन सके? 

अऩनी व्यवसाय योजना कैसे पऩच करें: 

अऩनी व्मवस म मोजन  प्रस्तुत कयन  एक कर  औय ववऻ न है ह्जसभें आऩको एक उद्मभी के रूऩ भें 
सपर होने के भरए सभम देन  च द्रहए। 

अऩनी व्म वस तमक मोजन  प्रस्तुत कयते सभम, अऩने दशणकों को ध्म न भें यखन  औय अऩनी स भग्री 
को उचचत रूऩ से रक्षऺत कयन  भहत्वऩूणण है। 

जैस  कक आऩ अऩने व्मवस म को ववत्तऩोवषत कयन  च हते हैं, आऩके दशणकों को दो सभूहों भें 
ववब ह्जत ककम  ज  सकत  है: सॊब ववत तनवेशक औय सॊब ववत ऋणद त । आऩको अऩनी प्रस्तुतत को 
इन दो सभूहों की अरग-अरग रुचचमों औय रक्ष्मों के अनुरूऩ फन न  च द्रहए औय उनके प्रकन क  उत्तय 

देने के भरए तैम य यहन  च द्रहए। 

तनवेशक क्या ढंूढ रहे हैं? 

तनवेशक बववष्म को ऐसे सभम भें देखते हैं जफ वे अऩने शुरुआती तनवेश के भरए उच्च गुणक ऩय 

उम्भीद कय सकते हैं। इसभरए, वे आऩकी ववक स ऺभत  से चचॊततत हैं। 

क्म  आऩके उत्ऩ द म  सेव  के भरए कोई फ ज य फढ़ यह  है? 

क्म  इसभें सपरत  की तकनीक श भभर है म  मह केवर एक भी-टू उत्ऩ द है? 



बाहर तनकऱन ेकी रणनीतत क्या होगी? 

इस तनवेश ऩर तनवेशक ककतना ररटनत कमा सकते हैं और कब? 

तनवेशक आभतौय ऩय एक उद्मभी को एक से अचधक फ य नहीॊ देखेंगे औय अक्सय मह सुनन  च हेंगे कक 

आऩ अऩन ेव्मवस म को एक-दो भभनट से अचधक सभम तक प्रस्तुत कयते हैं। 

एक सॊक्षऺप्त, सम्भोहक प्रस्तुतत तैम य कयें जो आऩकी कह नी कहती है, आऩके व्मवस म क  वणणन 

कयती है औय फत ती है कक आऩ ग्र हक की इच्छ , आवकमकत  म  इच्छ  को कैस ेऩूय  कयेंगे। उन्हें  
फत एॊ कक आऩन ेक्म  ह भसर ककम  है औय आऩके स थ तनवेश कयन  क्मों एक अच्छ  ववच य है। 

क्या उधारदाताओं के लऱए देख रहे हैं? 

ऋणद त  जोखखभ औय ब्म ज के स थ अऩने ऩैस ेकी व ऩसी के फ ये भें अचधक चचॊततत हैं। इसभरए व े

य जस्व, व्मम औय अन्म नकदी प्रव ह के भुद्दों ऩय अचधक ध्म न देते हैं। 

फैंकय कई उत्कृष्ट रेककन अस्ऩष्ट सॊब वन ओॊ ऩय एक स्ऩष्ट औय ऩूणण ववच य ऩसॊद कयते हैं। इसभरए 

सुतनह्कचत कयें कक आऩकी प्रस्तुतत कें द्रित औय तथ्म-आध रयत है। 

क्म  आऩके उत्ऩ द की कीभत उसके फ ज य के भरए सही है? 

क्म  कॊ ऩनी प्रफॊधन खचों को तनमॊबित कय सकत  है? 

क्म  कॊ ऩनी के ऩ स अऩन  ऋण चकु ने औय अबी बी फढ़ने की ऺभत  है? 

कॊ ऩनी के भ भरक ककतन  जोखखभ स झ  कयन ेको तैम य हैं? 

अऩने जोखखभ भूल्म ॊकन भें, एक फैंक न केवर एक ऩरयमोजन  को तनष्ऩ द्रदत कयने औय ऋण चकु ने 
की आऩकी ऺभत  को देखेग । आऩक  फैंकय बी ऩरयमोजन  ऩय ववच य कयेग  औय ऩूछेग : “क्म  मह 

इस कॊ ऩनी के भरए सही तनणणम है? क्म  मह आने व रे वषों भें इसकी र बद मक ववृि भें मोगद न 

देग ?” इसभरए, ह्जस प्रोजेक्ट के भरए आऩ पॊ ड देन  च हते हैं, उसके भरए बफजनेस प्र न स्ऩष्ट औय 

सॊक्षऺप्त होन  च द्रहए। 

उध य रेन ेके फ ये भें अचधक ज नक यी के भरए फीडीसी की ई-फुक की अऩनी भुफ्त कॉऩी ड उनरोड कयें 
बफजनेस रोन कैसे प्र प्त कयें। 

अऩनी ववकवसनीमत  स्थ वऩत कयन  



मद्रद आऩके नए व्मवस म भें ऩम णप्त य जस्व नहीॊ है म  सक य त्भक नकदी प्रव ह उत्ऩन्न नहीॊ कय यह  
है, तो मह प्रदभशणत कयन  औय बी अचधक भौभरक है कक आऩ एक ववकवसनीम औय स थणक जोखखभ हैं। 

 

इसक  भतरफ है कक सबी टुकडों को जगह भें यखन  - गहन फ ज य ऻ न, एक प्रततस्ऩधी उत्ऩ द म  
सेव  की ऩेशकश, औय अऩरयह मण असपरत ओॊ को दयू कयने के भरए आत्भववकव स। 

आऩको अऩनी कॊ ऩनी को सपरत ऩूवणक फन न ेम  उस ऩरयमोजन  को ऩूय  कयने के भरए अनुबव, 

कौशर, दृढ़ सॊकल्ऩ औय आत्भववकव स क  प्रदशणन कयन  होग  ह्जसके भरए आऩ ऩैसे उध य रे यहे हैं। 

मद्रद आऩ अऩन ेआऩ ऩय, अऩने व्मवस म औय अऩने प्रोजेक्ट ऩय ववकव स नहीॊ कयत ेहैं, तो दसूयों को 
क्मों कयन  च द्रहए? 

जफ आऩ अऩनी व्म वस तमक मोजन  ऩय चच ण कयने के भरए तनवेशकों औय फैंकयों से भभरते हैं तो 
ध्म न यखने मोग्म कुछ बफ ॊद ुमह ॊ द्रदए गए हैं। 

तथ्मों औय आॊकडों क  उऩमोग कयें—तीसये ऩऺ के स्रोतों से शोध के स थ हय तनष्कषण औय द वे क  
सभथणन कयें। मद्रद आऩ रुझ नों क  उल्रेख कयत ेहैं म  अऩनी फ ज य ऺभत  क  भूल्म ॊकन कयत ेहैं, तो 
सुतनह्कचत कयें कक आऩन ेअऩने द वों क  सभथणन कयने के भरए शोध ककम  है। 

स्ऩष्ट यहें- आऩक  फैंकय म  सॊब ववत तनवेशक श मद आऩके ऺेि क  ववशषेऻ नहीॊ है, इसभरए उद्मोग 

शब्दज र, सॊक्षऺप्त औय तकनीकी वववयण स ेफचें। 

द्रदख एॉ कक आऩन ेअऩन  शोध ककम  है - प्रदभशणत कयें कक आऩने अऩनी ऩरयमोजन  को हय कोण स े

देख  है औय आकह्स्भक मोजन एॉ तैम य की हैं। चच ण कयें कक आऩक  वऩछर  अनुबव औय उऩरह्ब्धम ॉ 
इस भ भरे भें कैसे भदद कयेंगी। 

व्मवस म ऩय द्रटके यहें—अऩन  भ भर  स बफत कयने ऩय ध्म न दें। अऩने व्मवस म के फ ये भें ब वुक 

होन  अच्छ  है, रेककन मह आऩके तथ्म औय आॊकड ेहैं जो आऩको ऩैस  द्रदर एॊगे। 

मथ थणव दी फनें—आऩके ऩूव णनुभ नों को स्ऩष्ट रूऩ से द्रदख न  च द्रहए कक आऩक  व्मवस म म  
ऩरयमोजन  आऩके औय आऩके सभकऺ दोनों के भरए कैस ेर बद मक होगी। मे ऩूव णनुभ न तकण सॊगत 

होन ेच द्रहए औय ठोस डटे  द्व य  सभचथणत होन ेच द्रहए। मह द व  कयन ेसे स वध न यहें कक आऩ अगरे 

Google म  Amazon होंगे। 


